



1.获取粉丝 

人人都在用微信，天天都在用微信，使得微信已经成为互联网的流量入口。用户只需要二维码扫扫就能成为你的粉丝，相较于其他方式，获得流量的成本较低。 

对于获取粉丝的方式，这里举例一下：比如酒吧店内，门口，自己官方网站，团购网站，论坛等目标用户聚集的地方放上二维码引导关注公众号。总之你的目标用户在哪儿，二维码就在哪儿。  

2.微信公众号建设（由沃德鑫微企提供公众号建设） 粉丝关注你肯定是有原因的，一般是想通过微信获取点儿优惠，或者是能带来更方便的服务。如果你提供的东西对用户没什么价值，别人肯定不会关注你。所以，需要仔细思考如何建设微信公众号，为粉丝提供什么服务，带来什么价值。同时也通过微信运营积累忠实用户，毕竟带来一个新用户的成本比维护老用户的成本要高，一个忠实的顾客=长期的客流啊。 
A， 我们先理清一下用户的主要需求有 

1. 找酒吧 
2. 找优惠 
3. 在线预约 

B， 基于用户的需求，酒吧商家能在微信内做什么公众号该怎么建设呢？ 

1. 提供在线预约（总有那么一群人，希望用最方便的方式获得某些东西，就像买火车

票一样，线上这么方便，我为什么要亲自到线下去呢，而且亲自到店还不一定有位） 
2. 提供各种优惠活动（生意不好的时候，搞活动，给点儿实惠吸引老客户前来消费还

是挺有用的，老客户就是长期客流，这点优惠总比带来个新顾客的成本低吧） 
3. 提供在线团购，总有那么一群人，喜欢比价，谁家有团购我就去谁家。 
4. 提供微信会员卡 

a.取代实体会员卡，不用购买会员管理系统，节省两项开支 

b.用户不再需要随身携带实体会员卡，只要微信账号在，会员卡就在，避免遗失补办等诸多麻烦。 

c.真正实现了会员管理的简单、方便、易于操作，可以通过手机轻松管理用户信息，包括用户手机号、年龄、地址等相关信息。 

d.商家直接通过手机为用户累计消费积分，用户的消费积分和消费记录随时可查。 根据不同的积分设立相应的等级，根据不同等级的会员设立不同的会员特权，如优惠特权，免费停车位，包间预留等专属服务特权，并对不同等级会员创建针对性的营销活动，从而保持粉丝的长期粘性。） 

e.提供微信摇一摇活跃现场气氛（建议你去搜一下保时捷的微信摇一摇抽奖活动，现场high爆了）  

总之，酒吧做微信营销，要做好沟通、互动和服务。微信天生就是一个CRM，通过微信与粉丝建立一条良好的沟通互动渠道，建立与粉丝的长期联系。并配合在线的各种营销活动提高粉丝的活跃度和参与度，用微信会员卡进行会员分层分级管理，以会员特权和会员在线营销优惠活动为辅助，真正实现粉丝精准营销，提高粉丝的消费频率，带来长期的客流。

